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Новые тарифы
на перевозки

Со вчерашнего понедельника

в соответствии с распоряжени-

ем главы администрации Ле-
нинградской области действуют
новые тарифы на городские и

междугородные перевозки.

Проезд по городским и приго-

родным маршрутам подоро-

жал вдвое, междугородные и

заказные поездки обойдутся в

три раза дороже, чем прежде.

Так, разовый талон на проезд

в городских автобусах стоит

теперь 2 рубля, а проездной
месячный билет — 100 рублей,

илет в Петербург в один ко-

T стоит 281 рубль, в Псков
- 263 рубля.
Непохоже, что мы станем в

ближайшее время больше
разъезжать по городам и ве-

сям. В городском пассажир-

ском автопредприятии это то-

же понимают и не ждут от по-

вышения цен решения всех фи-
нансовых проблем. Напротив,
в ближайшее время их, ка-

жется, будет еще больше. По-
ка еще не известно окончате-

льно, кому будет принадле-

жать автопредприятие и, сле-

довательно, кто будет его фи-
нансировать. Достоверно из-

вестно лишь то. что областное
пассажирское автопредприятие

«Дрнавтотранс» это делать

Of^fue не в состоянии, а в

муниципальную собственность
пассажирское автопредприятие

должно перейти по президент-

скому Указу с 1 января. Го-
родская, администрация, кста-

ти. тоже не в восторге от та-

кого- «подарка», и, вполне воз-

можно, с нового года в распи-

сании движения автобусов бу-
дет много перемен. Как ска-

зал директор 'автопредприятия
В. Р. Мороз, областная адми-

нистрация окончательно не

отказала в финансирова-
нии па IV квартал,

но эта дотация будет форми-
роваться по «остаточному

ф5*нринципу».
Нас заинтересовало, почему

а нтоп ред приятие пользуется

старыми десятикопеечными та-

лонами и поныне. Не секрет,

что это порождает разного ро-

да комбинации. В выходные-

дни многие предусмотритель-

ные горожане делали запасы

талонов, да п водители, види-

мо, не пренебрегали возмож-

ностью заработать. «Пока ав-

топредприятие не имеет права

вводить собственные проезд-

ные документы», — ответил

В. Р. Мороз.
К сожалению, новый скачок

*’~-тЙУ вовсе не дает гарантию на

"Sib что автобусы по городу

будут ходить более регуляр-

но. Составить расписание для

основных городских маршру-

тов — весьма трудная задача,

поскольку автобусов на линию

выпускают ие столько, сколь-

ко требуется, а столько, ско-

лько есть.

ДЕРЖАТ МАРКУ

В ожидании новоселья

Когда предприятие для сво-

их тружеников строит жилые

дома, другие объекты, это

добрый признак. Значит, оно

состоятельно, имеет перспекти-

ву, и люди имеют возможность

надеяться, что их социальные

права будут защищены. Хотя
и трудно в наше время
строить, но многие предприя-

тия отважились па это. В
этом числе и завод «Полимер».
Попавший в сложные экономи-

ческие условия, все же всецело
занимается возведением жило-

го дома под строительным но-

мером 6а.

Строительство 60-квартирно-
го дома идет по графику и
будет, надеются, в скором вре-

мени закончено. 11 уже в этом

году работники завода справят

Для
многодетных
семей

В городе продолжается ре-

гистрация многодетных семей,
которую ведут работники от-

дела социальной защиты насе-

ления. По пока она идет вя-

ло — зарегистрировано 154
семьи, хотя их в несколько раз

больше. Регистрация ведется с

целью оказания поддержки

этим семьям.

На недавнем заседании ко-

миссии но социальной защите

определена одна из таких мер:

выплатить по 200 рублей па

каждого ребенка до 16 лет в

многодетных семьях, независи-

мо от дохода семьи.

Возможно, это поторопит

родителей пройти регистрацию

в отделе социальной защиты.

Приходить нужно с такими

документами: справка о соста-

ве семьи, справка о доходах

работающих членов семьи за

предшествующие три месяца.

При оказании единовремен-

ной материальной помощи, о

которой шла речь выше, до-
ход не учитывается. Но он бу-
дет учитываться при других

формах социальной поддержки
многодетных семей.

Обращаться в отдел социа-

льной защиты необходимо с 14
до '18 часов, кроме выходных

дней.

Лесное мясо — деликатес
Прошедшие выходные 10

команд Сланцевского район-
ного общества охотников и ры-

боловов провели в лесу, охо-

1|^тя}сь за лосями. В нынеш-

нюю пору .дефицита продо-

вольствия 40 голов, которые

нынче разрешено добыть, по-

служат неплохой добавкой к

столу. Особенно, если учесть,

что биологическая ценность

лосятины на порядок выше по

сравнению с выращенной на

комплексах говядиной. Но, как

оказалось, главная трудность

сегодня — не как добыть лося,

а куда его сдать. Не каждый
магазин соглашается купить у

охотников это мясо, которое,
видно, по незнанию его ценно-

сти, пока еще у большой мас-
сы населения особым спросом

не пользуется, хотя должно.

В минувший вторник, одна-

ко, первые две туши уже бы-
ли сданы в шахтерский мага-

зин № 25. За два с небольшим
дня 400 килограммов лосяти-

ны по 126 рублей за кило-

грамм были проданы.

За два выходных охотники

добыли еще 8 лосей. Мясо со-
гласился принять магазин «На-
дежда» предприятия «Техно-
центр». Так что рекомендуем

обращаться туда за лосятиной.

новоселье. Генеральный под-

рядчик — «Трест № 63», глав-

ные субподрядчики СУ-322 и

Гатчинский домостроительный

комбинат. Работы подтягива-

ются по всему фронту. Как

всегда, в предпусковой момент

здесь сейчас оживленно. Глав-

ная примета готовности — за-

канчивается отделка силами гат-

чинцев. Но, конечно, абсолют-
ного благополучия, как и всег-

да, тоже нет. Затягивает свои

работы ' промвентиляция, с те-

лефонизацией не все решено,

не соблюдены еще условия по

линии гражданской обороны.
Тем не менее объект сдаточ-

ный, и все расчеты сделаны на

нынешний год.

О. СВЕТЛОВА.

Угадайте, в какой магазин

можно зайти и увидеть огром-

ный стол, накрытый белой
скатертью, а па нем самовар?
Пожалуйста, присаживайся,
заказывай чашку чая и пей
себе на здоровье. Никогда не

догадаетесь, если ни разу не

были в магазине-кафе № 5,
что находится в здании тех-

никума. Дверь в этот магазин

почти iK‘ закрывается, постоян-

но входят н выходят покупа-

тели. Причем, лица у них до-

вольные, а сумки тяжелые.

Значит, есть что здесь приоб-
рести. В торговом зале чисто-

та, много света, весь ассорти-

мент на витрине. А говядина

па подносах так аккуратно и

красиво нарублена, что едва

ли в каком другом магазине

такую увидишь. Люди стоят

в очереди спокойно, не суетят-

ся, не ломятся. Обслуживают
здесь быстро и аккуратно. От-
лично работают продавцы Т. Б.
Иванова и И. О. Червякова. Та-
кой порядок в делах, в обслу-
живании сумела навести сов-

местно с коллективом заве-

дующая магазином-кафе Ва-
лентина Сергеевна Мальцева.

Третий месяц как действует
эта торговая точка. Всего
здесь трудится 10 человек.

Первый помощник во всем Ва-
лентины Сергеевны кладовщи-

ца Валентина Брониславовна
Красицкая.

— Одновременно она у нас

и администратор, — говорит

заведующая. — Только благо-
даря ей удается проврсти за-

мечательные торжественные

мероприятия. Мы уже сыграли

четыре свадьбы. Люди оста-

лись довольны. Много в наш

адрес высказали благодарно-
стей. Конечно же, старался

весь коллектив, без этого ни-

как, но основная заслуга, я

считаю, это Валентины Брони-
славовны.

Очень хотели бы проводить

. детские мероприятия. Чтобы к

нам приходили родители с ре-

бятишками. Тем более, все,

что надо для праздничного

стола, имеем: хорошую посу-

ду, нарядные скатерти.

Правда, зал еще для осо-

бых торжеств у нас в стадии

оформления, но в скором вре-

мени он будет очень красивый.
Во всяком случае эскизы, что

показывал художник, понра-

вились всем.

— Откуда в магазине так

ей? — задаю вон-много овощей?

рос.

(Окончание на 3-й стр.).

БУДЕТ ШАПКА К ХОЛОДАМ
Не каждый сланцевчанин

знает, что сшить шапку можно

у нас в городе. Совсем недав-

но ателье по пошиву меховых

изделий располагалось рядом

с отделом ЗАГСа, на у'лице

Ленина. Теперь же ни того,

ни другого там нет. Но, если

вы знакомы с салоном-парик-

махерской, что находится в до-

ме № 19 по улице Кирова, то

ателье по пошиву шапок оты-

щется легко. Оно во дворе.

Небольшое прямоугольное

здание, на котором висит стенд

с услугами проката, как раз

то, что надо. Еще нет вывески

о том, что здесь изготавлива-

ют шапки, но работа идет

бойко.
В ателье два человека: Лю-

бовь Романовна Никитина и

Елена Викторовна Тарасова —

они модистки. Руки у них «зо-

лотые». Специальность они

приобрели в Гатчинском учи-

лище, правда, это было давно,

но зато за это время появи-

лись опыт, сноровка, одним

словом все, чтобы выполнить

заказ по высшему классу.

— С мехами больше прихо-

дят женщины, — рассказыва-

ет Любовь Романовна. —

Мужчины как-то стараются не

шить головные уборы из доро-

гих мехов. Наверное, считают,

что это опасно. А женщины

всегда рискованнее, красота

для них главное.

На столах стоят болванки из

дерева. Это формы, без кото-

рых не обойтись. В кастрюльке

заварен специальный клей.
Раскроенные меховые лоскут-

ки искрятся на свету. 1 1 даже

не верится, что через некото-

рое время из них выйдет шай-

ка. Есть здесь несколько уже

и готовых, их еще не успели

забрать заказчики.

— Вот эти шапочки вроде

бы не из нового меха, в по-

чинке были? — интересуюсь у

работниц.
— Да, они были в перефор-

мовке, то есть принесли их

совсем потерявшими первона-

чальный вид, были они какие-

то помятые, и естественно, ни-

какого вида не имели. Мы их

реставрировали. Вся эта про-

цедура стоит около 350 рублей
А вот сшить новую жейскую
шапку намного дороже, где-то

за 500 рублей, а мужская сто-

ит еще больше, почти 700,
продолжила рассказ Л. Р. Ни-
китина. — Такая разница в

ценах оправдана. Ведь сшить

мужскую ушанку куда слож-

нее, нежели женскую шапку.

— Самую необычную шапку

шили из меха шакала, — всту-

пает в разговор Елена Викто-

ровна. — Шкура очень похожа

на волчью. По шапка вышла

неплохая. Пожалуй, тяжелее

всего работать с оленьим ме-

хом. Очень длинный и густой
ворс, затрудняет шитье, но

мы справляемся.

По существу в ателье могут

сшить изделия любого фасона
из любого меха. Только мех

обязательно должен принести

заказчик.

Какие же фасоны сейчас в-

моде? Да самые разнообраз-
ные: формованные ушанки, ку-

банки, береты, фигурные бояр-
ки, шарики, пилотки. II ко

всему надо добавить, что

здесь ие откажутся сшить

шапку и для ребенка, выкро-

ить и сшить воротник.

Вдвоем они успевают за

месяц (в сезон) сшить 50 —60
шапок. Это очень много, если

учесть, что вся работа, кроме

шитья — ручная.

Сейчас в ателье есть все ма-

териалы, чтобы принимать за-

казы у населения. Срок изго-

товления совсем незначитель-

ный. К наступлению холодов

заказов стало больше, ведь

зима торопит. А модистки ста-

раются уложиться в сроки,

чтобы люди не нервничали и

оставались довольны.

В. ПЕРМИНОВА.
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ЧТО ИЩЕТ СЕГОДНЯ УЧИТЕЛЬ ?
Серия открытых уроков,

прошедших недавно, заверши-

лась разговором за «круглым
столом» в школе № 3, в кото-

ром приняли участие предста-

вители практически всех педа-

гогических коллективов. Тема
его — школа сегодня: поиск,
проблемы, решения. В преамбу-
ле к обсуждению заведующая

методическим кабинетом го-
роно В. Н. Андреева подчерк-

нула:

— Мы не ставим целью про-

анализировать каждый откры-
тый урок и сделать какой-то
окончательный вывод: прини-

маем или отвергаем данную
систему обучения, данную ме-

тодику. Право выбора остает-
ся за педагогом. Мы же хоте-
ли привлечь внимание коллег
к нестандартно, творчески ра-
ботающим учителям, обменя-
ться опытом.

Для обсуждения было пред-

ложено пять проблем. Первая
— новые системы обучения в

начальной школе. Учитель на-
чальных классов И, Ю. Комо-
лова (школа № 2), Л. П. Ан-
типова (школа № 1), Н. В.
Перцева (школа-интернат) ис-

пользуют разные методики
обучения, которые и показа-

ли" во время открытых уро-

ков.

И. 10. Комолопа использует
дидактическую систему обуче-
ния Элькопина— Давыдова.
Работает по ней с первоклас-

сника ми-шестилетками первый
год.

— Что нового в подходе к

обучению грамоте? За единицу

речи берется слово, обозначая
его значками, дети составляют

предложения. I Пучение знаков

и букв идет позднее. Но что
абсолютно новое в этой сис-

теме, то это подход в изуче-

нии математики. По традици-

онной методике мы рассматри-

ваем число, как количество

предметов: . Эта же система
рассматривает число как ве-

личину, расширяет рамки по-

нятия числа. Прошло всего 24
урока, но дети знают, что та-

кое объем, масса, площадь,

понятия формулы и равенства.

Эта система обучения ставит

проблемы и заставляет ребен-

ка искать ответ, заставляет

думать. Конечно, о каких-то

результатах пока судить труд-

но, конец учебного года пока-

жет их. Но из 32 учеников

программу не усваивает толь-

ко один. Хотя какого-то особо-
го отбора в этом классе не

было, я сама проводила собе-
седования с ребятами.

Педагоги, присутствовав-

шие на открытом уроке, вы-

сказали свои мнения:

Т. О. Савина, школа № 12:
— Конечно, по одному уро-

ку трудно судить об эффекти-
вности этой системы обучения.
Уроки математики абсолютно
отличаются от традиционных.

Лучше это или нет? Не знаю.

Я бы не взялась работать по

этой системе. Учителю трудно

— практически нет пособий. И
мне кажется, эта система ухо-

дит от практической направ-

ленности обучения.
Г. М. Федорова, школа № 1:
— Учитель работает в ус-

ловиях эксперимента, работает
с большим энтузиазмом, Но в

классе 32 ученика — очень

много, учителю трудно. Хоте-
лось бы посмотреть в конце

года — какие результаты бу-
дут.

Высказала свое мнение и ди-

ректор школы № 2 3, Е. Кри-
хун:

— Согласна: класс большой,
работать в нем не просто. По-
чему так получилось? Как вы

знаете, у каждого учителя,

особенно начальных классов,

есть свое лицо. II родители

стремятся отдать ребенка в

нужные, надежные руки. Нын-
че 47 человек хотели учиться

у Ирины Юрьевны — после

собеседования она взяла 32.
Теперь о той системе обуче-

ния, по которой она работает.
Что я в пей нахожу? Она раз-

вивает ребенка, его абстракт-
ное и пространственное мыш-

ление, она заставляет думать.

Это самое главное.

Нестандартные подходы в

обучении использует и учите-

льница школы № I Л. П. Ан-
типова. На ее уроках звучит

музыка, звучат стихи, дети

свободно общаются.
— Я ориентируюсь на инте-

рес детей. — сказала Лидия
Петровна, — широко исполь-

. зую обучающую игру. Много
внимания уделяю развитию

культуры речи.

Педагоги, принявшие участие

в обсуждении, отмечали, что

каждый урок Лидии Петровны
— как сказка, и дети целый
день играют в эту сказку. Иг-
рают и очень много узнают.

— Через игру идет серьез-

ная работа, — отметила педа-

гог школы № I Е. В. Антонен-
кова. — Дети делают откры-

тия, они удивляются. А как

психолог, я говорю: ребенок
тогда готов учиться, когда он

делает открытия, когда ему

интересно.

Завуч школы № 1 Т. Н. Фе-
доренко подчеркнула:

— Уроки Лидии Петровны
посещали различные специали-

сты, мнение однозначное: у

нее своя дидактическая мето-

дика, традиционному анализу

ее уроки не поддаются. Резу-
льтатов она добивается очень

хороших — ребята • успешно

занимаются по всем предме-

там, много хорошо читающих

детей — у Лидии Петровны
второй класс шестилеток.

Иной принцип обучения у

Нелли Васильевны Перцевой
— ее уроки отличаются стро-

гой логикой. В. Н. Андреева
назвала их академическими.

— Педагоги используют раз-

ные методики, разные подходы

в обучении, — отметила за-

ведующая методкабинетом гор-

оно, — но важно, что все они

добиваются хорошего конечно-

го результата.

Вторая проблема, которую

обсуждали участники «круг-

лого стола», касалась интен-

сивных методик обучения. Их
используют некоторые педаго-

ги школы № 10, учитель фи-
зики школы № 2 Н. В. Ко-
лесников.

— Основные принципы дан-

ной методики — это Неодно-
кратное повторение материала,

использование опорных конс-

пектов, стопроцентный конт-

роль за знаниями, — подчерк-

нул завуч школы № 10 С. Е.
Зайцев. — Данная система

включает в работу все виды

памяти, усвоение учебного ма-

териала идет успешно.

Мнения педагогов были раз-

ные. Некоторые увидели на

открытых уроках «плюсы» ин-

тенсивной методики обучения
— ребята действительно ' не-

плохо отвечали, показывали

знание материала. Другие уви-

дели иное: сухость, то, что

данная система ставит учени-

ка в определенные рамки, за-

ставляет мыслить «от сих и

до сих», теряется интерес к

учебе.

А. И. Сенчукова, учитель-

ница школы № 12, отметила:

— С.кучно на таких уроках,

отсутствует их эмоциональ-

ность. Побывала я на уроке

биологии у Ирины Николаев-
ны Петровой в школе № 6 —

совсем иная атмосфера. Очень
интересно, увлекательно ведет

урок, даже я, педагог, что-то

новое узнала.

— Система Шаталова, кото-

рая используется при интен-

сивной методике обучения,
очень жесткая, — сказала

Е. В, Антоненкова. — А ваши

дети никуда уйти не могут,

права выбора лишены.

С. Е, Зайцев, его единомыш-

ленники в школе № 10, рабо-
тающие по этой методике, а

также II. В. Колесников при-

водили свои доводы в пользу

ее, доказывали, что она полез-

на и удобна ученикам. Что ж,

право выбора остается за пе-

дагогом.

Интенсивной методикой обу-
чения пользуется и препода-

ватель английского языка шко-

лы № 5 Т. А. Смирнова. Но
она подчеркнула, что такие

уроки проводит нечасто, для

разнообразия. Она положите-

льно оценивает метод много-

кратного повторения, считает,

что на таких уроках развива-

ется сотрудничество сильных

и слабых учеников, улучшается

моральная атмосфера.
О нестандартных подходах

в обучении говорила и учите-

льница немецкого языка шко-

лы № 2 Т. М. Арсентьева.
Очень непросто ребенку начать

говорить на чужом языке. По-
становка спектаклей на немец-

ком языке, заучивание стихов,

(Окончание на 4-й стр.).

МИЛОСЕРДИЕ
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РДБОТ^ч
ДЛЯ ДОБРЫХ

ЛЮДЕЙ
В последнее время отделе-

ние социальной помощи смогло

взять на обслуживание еще 20
одиноких пожилых людей, а

всего.. 270 человек состоят

здесь на учете.

— Сделали это за счет то-

го, что областной комитет со-

циальной защиты выделил до-

полнительные ставки социаль-

ных работников, — сказала за-

ведующая отделением И. П.
Панова. — Мы приняли трех

новых работников.
Кто идет на эту нелегкую

службу?
— Пришла к нам совсем

молодая, девятнадцатилетняя

девушка Ирина Прокофьева,
— отметила Инна Петровна. —

Работала в детском саду, по-

пала под сокращение. Как ре-

бятишки, так и пожилые лю-

ди требуют внимания, заботы,
доброго отношения. А Ирина
все это может дать. Заметила,
как доброжелательно отно-:'*' '-

лась она к своим подопечнЕп.

во время благотворительного
обеда в честь Дня пожилых:

каждого встречала, усаживала

за стол, обед подавала. Ду-
маю, дело у нее пойдет на

лад.

Л. Н. Рябкова постарше,

когда пришла к нам, сказала:

хочу в службе милосердия ра-

ботать, это дело мне по душе.

И вижу, как хлопочет она,

как заботится о своих стари-

ках — и врача вызовет, и по-

говорит с ними, и лекарстваС
нужные отыщет.

Только в октябре начала

работать В. А. Артамонова —

она на селе работает, в Старо-
польском сельсовете,

там живет, людей знает, чело-

век доброжелательный, отзыв-

чивый.
Да другие у нас просто и

не смогут работать: не обла-
дая добротой, чуткостью и

терпением, не сможешь облег-
чить жизнь старых больных
людей, понять чужую боль и

страдания.

Т. САШИНА.

И снова виток цен. Снова торговым работникам нужно

перестраиваться, чтобы достать товар, выгодный для себя и

приемлемый по цепам для людей, кошельки которых день ото

дня тощают. Сланцевская ранпотребкооперация ищет взаим-

ную выгоду и в этой сложной обстановке, старается обеспе-
чить, в первую очередь, сельчан всем необходимым. Об этом

у нас состоялся разговор с коммерческим директором райпо
Александром Александровичем Хоперским, который сравни-

тельно недавно работает в этой системе. Коммерция застав-

ляет человека выкладываться в работе, без промедления рас-

крывать все свои возможности...

наши

— Неудивительно, что люди,

которые раньше не занимались

коммерческой деятельностью,

вдруг стали своего рода биз-
несменами. Вы, Александр
Александрович, неожиданно

для многих в городе заняли

этот пост. Скажите, как Вам
удалось включиться в эту ра-

боту? Близка ли Вам была эта
коммерция? Помнится, ранее

вам не доводилось заниматься

торговлей.
— Ну что никогда не при-

ходилось заниматься коммер-

цией — это однозначно. Но
сейчас многим приходится за-

ниматься делами, о которых

раньше не имели представле-

ния.

С февраля я проработал в

этой должности. По моему

представлению коммерция —

это не то, что мы с вами со-

вершили какую-то сделку, в

полном смысле слова — это

организация работы торговли

как самого торгового процес-

са, подразумевающего, как

продать товар, и, в первую

очередь, работа, обеспечиваю-
щая перспективу деятельности.

— И главное, что интересу-

ет коммерсанта: как достать

товар?
— Не только. Одни может

достать товар и сидеть па

нем. Он будет неделю дежу-

рить в ларьке, джинсы или

джемпер будут впееть у него

за спиной. Дней через трид-

цать, возможно, он заработает
30 тысяч. И он считает себя
коммерсантом, но каков резуль-

тат коммерческой деятельно-

сти? Какую пользу он принес

организации по большому сче-

ту? Вот в этом и суть.

—- Так что же Вы считаете

главным в коммерческой рабо-
те?

— Главное — порядочность

и обязательность Приходится
сталкиваться с разного рода

людьми, называющими себя
коммерсантами. Они здесь

прямо у райпо останавливают-

ся, заходят к нам, таких

встреч у нас десятки в день.

Сидит какой-нибудь юнец, фи-
гуряет понятиями «нал», «без-
нал», воображая себя деловым

человеком. А в чем его бизнес
— где-то перекупить товар и

нам продать? Пусть он пятым

сидит на хвосте этого товара

н хочет за него, конечно, по-

лучить наличными, получается,

что он и ему подобные только

гоняют воздух, искусственно

наращивая цену.

— И ваша задача здесь,
ухватив звено, вытащить це-

почку?
— Наша задача совсем в

другом. Чем отличается райпо
н рынок от привычной в бы-
лые времена торговой 'систе-

мы? Они были готовы к рабо-
те в рыночной системе как

ЕСЛИ ВАМ

«интерьью
пикто другой.

А что это подразумевает?
Работу без всевозможных фон-
дов, действительную свободу.
Но... свободу найти порядоч-

ных людей, которые тебе ве-

рят и ты им верншщ Если ска-

зал, то непременно сделал.

Сейчас мы работаем с частью

предприятий и организаций без
предварительной оплаты, они

нам дают товар, но с гаран-

тией, что мы в течение трех-

четырех дней после его полу-

чения рассчитаемся полностью.

Мы берем товар, к примеру,

на «Красном пекаре», сегодня

идет машина оттуда с торта-

ми, а завтра мы уже сообща-
ем номер платежки, по какому

мы перечисляем деньги в банк.
— Конечно, эта продукция

скоропортящаяся...

— Но у них-то есть спрос

на эту продукцию! Они могут

в Санкт-Петербурге ее успеш-

но продать. Просто они идут

нам навстречу.

Здесь в. райпо сложилась

такая система, по которой дей-
ствуют уже давно наработан-
ные связи, хотя и новых не

чураются. Когда-то было у нас

80 процентов децзакупа, а

сейчас все 100. У меня часто

спрашивают, когда и что у

нас будет, когда в райпо по-

ступит какой-либо товар? Но
интересно, что Мы ‘ этого не

знаем заранее, у нас есть на

что-то спрос, значит товаровед

получает конкретную задачу

— найти этот товар.

Есть взаимные обязательства
друг перед другом. Сущест-
вует много и промышленных, и

сельскохозяйственных органи-

заций, которые нам помогают.

Райпо дает товар на пред-

приятия, а там его распреде-

ляют сами, как считают нуж-

ным. Таким образом мы под-

держиваем престиж этой орга-

низации.

— Александр Александрович,
так где же вы все-таки бе-
рете товар? С кем предпочита-

ете иметь дело?
— Предпочитаем работать

без посредников, напрямую с

производителями. На нас вы-

ходят и брокеры, но и они

нас не устраивают, поскольку

они не первые.

Но ведь сейчас н заводы на-

столько подняли цены на свою

продукцию, что мы просто вы-

нуждены отказываться от нее.

Например, от телевизоров и

холодильников. Нижегородский
завод предложил нам телеви-

зоры стоимостью около 40 ты-

сяч каждый. Мы от этой про-

дукции, от ее продажи ниче-

го не получим, кроме удоволь-

ствия, что обеспечили наших

граждан. Сработаем себе в

убыток.
Сейчас произошло повыше-

ние цен на энергоносители.

Цены разом стали поднимать-

ся буквально на все. Прави-
тельство, не имея больше ни-

каких других экономических

рычагов (нет чтобы отрегули-

ровать вопрос с дотациями, с

производителями), директив-

ным способом приказало тор-

говле. не повышать торговую

надбавку. То есть мы сейчас
можем оказаться на грани кра-

ха. Решение было принято в

октябре. Сейчас мы работаем,
на 40 процентах надбавки. До
этого у нас была возможность

роста, только спрос и сложив-

шаяся конъюнктура рынка оп-

ределяли цену па наш товар.

Если мы приЕезем сигареты по

6 рублей п нас заставляют

продавать их по 8 рублей за

пачку, то мы никаким путем

не сможем спокойно их ngf 'v
дать. Или надо будет вводить
талоны, или их у нас просто

скупят. На рынке цена не па-

дает, держится по 30 рублей
за пачку.

По 9 рублей 50 копеек за

килограмм высшего сорта му-

ки нам дают во Владимире.
Но мы должны заложить ту-

да огромные транспортные

расходы. Мы привезли муку,

выгрузили на складе, затем

развезли по системе магазинов.

Все эти затраты стали дороже

самой муки. И нам становится

выгодней брать муку по

рублей за килограмм. С у^о
том затрат мы будем прода-

вать се по 70 рублей, нам это

будет выгоднее и тогда мы вы-

живем. Торговать в убыток
пикто не будет. А мы ведь

понимаем, что это дорого и

многим не по карману. Вот в

чем парадоксальность ситуа-

ции.

У нас 70 магазинов по рай-
ону. Весь товар надо развез-

ти. В городе ни один магазин

не торгует мелочью, какими-то
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ВНИМАНИЕ— ПОДРОСТОК

*едни ПОСТАНОВЛЕНИЯ НЕ ПОМОГУТ
Комиссия по делам несовер-

.шеннолетннх вновь вернулась

к рассмотрению проблем досу-

га подростков. В марте, когда

впервые на комиссию готовил-

ся этот вопрос, был проведен

ряд проверок и рейдов в Ее-

чериее время Дворца культу-

ры завода «Сланцы» и Дома
культуры горняков. На этот

раз речь шла только об орга-

низации досуга подростков в

Доме культуры горняков.

Основываясь на результатах

прешедших в течение месяца

рейдов, Т. А. Мишина, пред-

ставитель комиссии по делам

несовершеннолетних, сказала,

что практически ничего не из-

менилось, и те же претензии,

которые были высказаны в

марте по поводу организации

дискотек, можно повторить

вновь. «Мы предлагали адми-

нистрации Дома культуры за-

ключить договор с ОВД, что-

бы навести порядок на диско-

теках. Договор не заключен, а

дежурным женщинам с беспо-
ядками в зале не справить-

Со стороны отдела куль-

туры тоже нет контроля. Два
больших Дома культуры суще-

ствуют сами по себе, незави-

симо от администрации...».

На дискотеках в «горняках»

за лето ничего не изменилось,

только что нравы молодежи

стали раскрепощеннее. Но про-

изошли изменения ■ в другом.

В Доме культуры горняков

сменилось руководство. Анна
Викторовна Яфунина, нынеш-

ний директор, с постановлени-

'■ ем мартовской комиссии по-

знакомилась за неделю до ны-

нешней.

— За три дня порядка не

наймешь. Дом культуры пос-

тавлен в такие условия, что

на зарплату для сотрудников

должны зарабатывать себе са-

ми. Поэтому от дискотек мы

отказаться не можем. А то,

что на них нужно наводить

порядок, это действительно
так. Но мы одни этого сде-

лать не в силах. Нам нужна

помощь. Я знаю, бывший ди-

ректор 3. А. Ножкина пыта-

т

лась заключить с милицией до-

говор. Не получилось из-за

оплаты. Лишних людей ■ для

дежурства на дискотеках не

принимали, потому что это от-

разилось бы на зарплате оста-

льных.

В настоящее время уже вто-

рую неделю на дискотеках

дежурят двое парней в по-

мощь контролеру и админист-

ратору. Один из них — сот-

рудник милиции. Составлена
программа дискотеки, сейчас
ее «обкатывают» по воскресе-

ньям на «Воробьиных диско-

теках»....

Занимаются подростки в До-
ме культуры в народном теат-

ре, бальными танцами. Для
нас 10 — 15 человек — это

много, для города — капля.

Поскольку у нас очень слож-

ное финансовое положение, то

большинство кружков платные.

Народный театр и бальные
танцы работают бесплатно.

...Хочется верить, что усилия-

руководства в наведении по-

рядка на молодежных диско-

теках не пройдут даром. Не-
льзя не согласиться с А. В.
Яфуниной в том, что с пьянст-

вом молодежи им одним бо-
роться не под силу. Нужна
помощь и милиции, и комиссии

по делам несовершеннолетних,

и общественности. Как заме-

тил А. Г. Парамоненко, пред-

седатель комиссии, время ДНД
ушло. И все же одними по-

становлениями не помочь.

Как всегда, на заседание

комиссии были приглашены

вместе с родителями подрост-

ки, совершившие правонару-

шения. Некоторые уже не

первый раз. Последний «под-

виг» В. Алексеева — грабеж,

отобрали у мальчика яа ули-

це велосипед. Но числятся за

ним грешки и более дерзкие.

Зимой, ворвавшись в квартиру

к одинокой бабуле, напрыскали

ей в лицо дихлофосом, 'огра-

били. Тогда был вме-

сте с Меженьковым, на

этот раз «привлек» А.

Кругликова. Мать от воспита-

ния детей отказывается. Млад-
шая сестра Оля нередко убе-
гает из дома вместе с братом.
Мальчику 1 1 лет, учится во

втором классе. Сейчас обуча-
ется, как сам он сказал, —

«заочно». Выполняет в тече-

ние недели задания, затем сда-

ет в школе зачеты. По мнению

завуча школы Галины Степа-
новны Новиковой, учиться ма-

льчик может и успехи непло-

хие. Поэтому есть возможность

догнать сверстников. А за

пристрастие к грабежам, ху-

лиганству, побегам — четыре

раза ездили за ним родители

в приемники-распределители в

Гатчину и на Московский вок-

зал, комиссия вынесла реше-

ние направить в спецшколу.

Плохую услугу оказывает

дружба с малолетними право-

нарушителями Ивану Б. На
учете в инспекции по делам

несовершеннолетних пока сто-

ит не он, а его мама. Ивану
всего восемь лет, а в таком

возрасте на учет еще не ста-

вят. На комиссию же его с ма-

мой пригласили по поводу

кражи мопеда.

Доступность для подрост-

ков спиртных напитков —

причина того, что Алексей К.

оказался на комиссии по де-

лам несовершеннолетних. «По-

лучили стипендию, «обмыли» с

другом». Наверно, если бы не

было в избытке кооперативных

ларьков, до потолка завален-

ных бутылками со спиртом,

если бы в магазинах при про-

даже обращали внимание на

возраст покупателя, тогда бы,

наверно, Алеша привез свою

стипендию маме. Ведь мальчик

вовсе не из тех, с кем необхо-
димо работать сотрудникам

инспекции по делам несовер-

шеннолетних. Учитывая это, и

то, что проступок у Алеши
впервые, комиссия ограничи-

лась предупреждением.

Н. СТЕПАНЕНКО.

ДЕРЖАТ МАРКУ
(Начало на 1-й стр.).

— Мы сами хлопочем об
этом. Вот только недавно кон-

чили торговать яблоками. Их
закупали у жителей деревни

Переволок. Все остальные ово-

щи привозят из совхозов.

Причем, все свежее, словно с

поля. Мясо тоже поступает

из совхозов. Колбаса с мясо :
комбината. Сыры добыли в

Санкт-Петербурге, крупы — в

Кингисеппе. Помогает продук-

тами и база торга.

Самое главное, в этом кол-

лективе никто не сидит сложа

руки и не ждет, когда придет

добрый дядя и все уладит, все

принесет.

Понравилось то, что в мага-

зине, как у хорошей хозяйки,
все разложено по полочкам. И
о дне завтрашнем они подума-

ли. Капусты насолили, ведь

свежая не долго хранится.

Обычно, когда лук начинает

прорастать, большую часть его

приходится выбрасывать. А
тут не делают этого. Быстро
перебирают, моют, шинкуют и

пассируют, затем укладывают

в банки. Таким образом со-

храняют его. Зная, что идет

еще один виток подорожания,

натопили масла, а в резуль-

тате продержатся какой-то пе-

риод на старых ценах. Для
чего? Для того, чтобы еже-

дневно кормить учащихся тех-

никума. Примерно 80 человек

обеспечиваются горячими обе-
дами. Один обед стоит 24 руб-
ля. Талонная система дает

свой плюс. Сколько талонов

купили накануне, столько и

порций надо приготовить. Вот
почему здесь всегда все све-

жее, не залежавшееся со вче-

рашнего дня.

А какие в. магазине- аромат-

ные слоеные булочки продают!
Их тоже тут выпекают, прямо

в цехе стоит печь и готовая

продукция поступает с пылу-с

жару на прилавок. Стараются
на славу готовить повара На-
талья Зауровна Кулакаева и

Нина Ивановна Орлова.
— Знаете, у нас так получи-

лось, что каждый на своем

месте, — рассказывает В. С.
Мальцева. — Вот, к примеру,

рабочая кухнн Нина Александ-
ровна Иванова вообще не мо-

жет без песни. Моет полы и

поет, а петь человек может

лишь тогда, когда на душе

светло. Все она делает просто

от всего сердца, быстро, доб-
росовестно, аккуратно. Да у

пас весь, в общем-то, коллек-

тив как одна дружная семья.

Поэтому приятно работать, и

дело спорится.

Ближайшие планы таковы.

Уже сегодня начали готовить-

ся к новогодним торжествам.

Первое мероприятие решили

провести для всех, кто работает
на хлебокомбинате, а потом

по желанию горожан «Огонь-
ки», «Утренники», пляски во-

круг елки. Вот такой рабочий
ритм, желание сделать как

можно больше хорошего для

людей говорит о том, что кол-

лектив полон решимости дер-

жать марку своего предприя-

тия.

В. ПЕРММНОВА.

Накануне зимы. Фото Ю. Терентьева,

ВЕРЯТ...
пуговками, заклепками, ложка-

ми, вилками. Могут торговать

золотом, серебром, но только

не заколками и иголками. Не-
давно для себя сравнивал ас-

сортимент пятигодичной дав-

ности с нынешним и сделал

вывод, что райпо сейчас не

намного отошло от прежнего

ассортиментного минимума. У
нас контингент сельский, ему

нужны п дверные петли, и

ложка дегтя для хозяйства.
Торговать становится снова

не выгодно, выгодно оптом

продать товар перекупщикам.

^Е-ч^жевиком работать легче.

"Правительство, чтобы не бы-
ло в его адрес критики, даст

право установки торговых над-

бавок местным исполнитель-

ным органам. Мы теперь пол-

ностью зав'исим от областной
администрации. Распоряже-
нием заместителя главы адми-

нистрации области установле-

но право 40-процентной над-

бавки всем торгующим пред-

приятиям поголовно. И ни ша-

гу вперед.

— Александр Александро-
вич, неужели этого мало? По-
•^опатели наши в шоке от вся-

4огФ рода надбавок.
— Надо только понять, что

мы их не получаем целиком,

как это, может быть, кому-то

кажется. К примеру, мы взяли

джинсы, база, которая их

хранит, требует себе 12 про-

центов, мы их «отстегиваем»,

5 процентов — за транзит, 7
— предприятию на развитие

производства. У нас в наклад-

ной так и написано: «Минус
такие-то проценты». Нам оста-

ется только половина из над-

бавки. Но и в них нужно вло-

жить все затраты: аренда по-

мещений, зарплата продавцов,

отопление, канализация и т. д.

Мы берем надбавку и тут

же проедаем ее, нам не остает-

ся ни малейшей деньги на

дальнейшее развитие. Над-
бавка должна быть дифферен-
цированной, мы должны сами

ее определять, чтоб и нам бы-
ло выгодно, и для покупателя

приемлемо.

Потребкооперация включает

в себя, кроме торговли, строи-

тельство, заготовку, перера-

ботку. У нас со всех краев

просят тарную дощечку, ящи-

ки, и мы строим очень выгод-

ный для себя цех. Строим
кондитерский цех, кафе, мага-

зин...

— Это просто замечательно.
Но работы в колбасном цехе

замерли. Кому же нужно бес-
перспективное строительство?

— Вы ошибаетесь. Там сей-
час убойный пункт. А для осу-

ществления окончательных с

ним планов нужен модуль по

производству колбасы. Чтобы
в цех привезли корову, а вы-

везли колбасу. На него нужны

большие деньги. Договорен-
ность на поставку оборудова-
ния есть, у нас будет этот

комплекс.

— Райпо тем и выгодная

организация, что у вас все с

нуля, вы сами занимаетесь за-

готовками и продаете...

— У нас идут 19 видов за-

готовки. К нам занимают оче-

редь, чтобы забрать грибы,
клюкву, бруснику, лекарствен-

ные травы. Это целая отрасль,

целый штат. На дворе голод-

ная, как никогда, осень. Мы
уже продавали картошку по

18 рублей, возили ее в Санкт-
Петербург. Целиком заложили

сю хранилище. Могли бы ее

заготавливать больше н боль-
ше. Три дня назад приняли

решение и уже начали строить

хранилище, рыть котлован, за-

везли блоки. И капуста есть,

и морковь. А мясо нам сдают

псковское и кингисеппское.

— Почему в Сланцы сдают,

а не на местах?
— Значит, им интересно с

нами работать. Мы стимули-

руем сдатчиков. Они верят в

наши обещания, а это уже го-

ворит об авторитете организа-

ции. Я думаю, вы с этим сог-

ласитесь?
Слово мы свое выполняем.

У наших бухгалтеров, товаро-

ведов имеется информация, с

кем и в какой срок мы долж-

ны рассчитаться. На Западе
ведь как работают? Если в

срок не расплатились — поте-

ряли- клиента. По договору за

неуплату вовремя вправе

оштрафовать, раздеть налога-

ми.

— Но у нас-то этого пока

нет?
— Мы только начинаем

привыкать к другим отноше-

ниям. Вот и у пас в районе не

все складывается так, как бы-
ло бы разумнее на наш взгляд.

— Что же именно не устра-
ивает райпо? Мне казалось,

что в райпо довольно удачно
справляются с трудностями и

разрешением всякого рода

проблем.
— У нас, как вы знаете,

был магазин в Изборовье. Ад--
министрация совхоза сдала

его в аренду за большие день-

ги. Он теперь не работает как

магазин. Руководители села

предлагают нам арендовать

теперь это помещение у част-

ников. Но это разорительно,

и мы вынуждены оттуда уйти
совсем.

Мэрия приняла распоряже-

ние платить арендную ставку

•— двести семь рублей, и ведь

ни одна организация не отсту-

пила ни на шаг от этой сум-

мы. Там, где нам не удалось

найти общий язык с владель-

цами помещений, приходится

собирать пожитки и уходить.

В Выскатке оставили помеще-

ние.

Но многие передают поме-

щения с баланса на баланс
ради того, что мы будем обес-
печивать их жителей. А «Уни-
вермаг» пустует... Какова его

дальнейшая судьба — нас уже

не должно волновать.

— Александр Александро-
вич, Вы говорили о широком

круге общения, который име-

ет наша потребкооперация. Я
думаю, что это действительно
достояние. И успех во многом

от этого зависит. Но как лич-

но Вы узнаете делового чело-

века? Чем же он отличается

от пустышки с первого взгля-

да?
— Нет, у меня нет опыта и

специальной интуиции. Мне
часто приходится разочаровы-

ваться. Из десятка встреч, мо-

жет, лишь одна будет резуль-

тативной, полезной для дела.

Наши же товароведы про-

фессионалы. И постоянно в за-

ботах, зарплату мы платим мм

по конкретному вкладу. А мне

легче работать уже потому,

что за мной стоит солидная

фирма. И как к одному из ру-

ководителей ее ко мне отно-

сятся с пониманием.

— По душе ли Вам эта ра-

бота?
— Сейчас речь не о поэтиче-

ских материях — о душе и

привязанностях, есть круг обя-
занностей, которые я должен

выполнять. Время жесткое,

чтобы жить, все должны вы-

кладываться. Недавно комис-

сия, приезжавшая к нам, уди-

вилась: «У вас пустые скла-

ды!», Ну какой же это упрек!
Товар у нас проходит очень

быстро. На складе он и не

нужен. Все раскупается с ко-

лес. Экономист по ценам в

райпо прекрасно владеет конъ-

юнктурой рынка, от лавочки

до большого магазина.

— Сейчас я ехала к Вам
беседовать и разговаривала

по пути с учительницей, у ко-

торой мать когда-то труди-

лась в райпо. Она была очень

довольна помощью райпо их

семье. Педагоги зарабатывают
мало и особенно ценно то, что

у вас не забывают пенсионе-

ров.

— Сейчас это у нас приня-

то. Мука, сигареты, сахар,

крупа подешевле — всем этим

мы стараемся помочь колле-

гам и тем, кто проработал у

нас многие годы. Благотвори-
тельность необходима. У нас

70 магазинов, больше 30 убы-
точных. Неплохо было бы,
если бы город пошел нам на-

встречу, уменьшил бы ставки

налога. Все вокруг нас давно

считают деньги, вынуждая и

нас этим заниматься.

Сегодня принят Закон Вер-
ховного Совета Российской
Федерации о потребкоопера-
ции, где сказано, что собст-
венность потребкооперации —

частная (долевая, паевая) п,

естественно, когда нам гово-

рят, что, извините, поскольку

у органов власти денег нет,

вы поработайте себе в убы-
ток, то это никак не соответ-

ствует здравому смыслу.

Интервью вела Н. ТОМС.



ЧТО ИЩЕТ СЕГОДНЯ
(Начало на 2-й стр.).

песен, считает Татьяна Ми-
хайловна, помогает преодолеть

психологический барьер. Учеб-
ником ребята пользуются вы-

борочно — больше сказками,

другими книгами на немецком

языке.

. Следующая проблема, с ко-

торой знакомились педагоги,

это интегрированные уроки.

Во время недели открытых

уроков их показывали колле-

гам учителя школы № 1 II. Д.
Плетцер, Е. В. Антоненкова,
С. В. Иванова.

— Па таких уроках мы учим

ребят обобщению, синтезу, —

сказала Елена Викторовна Ан-
тоненкова, — приучаем их к

тому, что не существует отде-

льных знаний, что они сущест-

вуют в комплексе.

Для открытого урока я взя-

ла тему «Версия происхожде-

ния человека на Земле» и по-

пыталась дать ее с точки зре-

ния биологии, истории и ли-

тературы. Важно научить ре-

бят мыслить более широко,

объединять разрозненные зна-

ния.

Но пока интегрированные

уроки еще редкость в школе
— они требуют большой под-

готовки педагога, перестройки
всей системы обучения. А это

очень не легко сделать.

Вот и к другой проблеме —

углубленное изучение предме-

тов — пока лишь осторожные

подступы. Некоторым опытом в

этом плане поделилась дирек-

тор школы № 2 3. Е. Крихун,
которая ведет уроки литерату-

ры в старших классах.

— Я бы назвала этулпрог-
рамму не углубленным, а бо-
лее расширенным изучением

литературы, — сказала Зоя
Евгеньевна. — Семь часов на

русский язык и литературу в

неделю позволяют это делать.

Что дает? Расширение круго-

зора старшеклассников, воз-

можность почувствовать себя
увереннее, стать интересными

собеседниками. В старших
классах я ввела бы такой
курс, как обязательный.

Затронули участники «круг-

лого стола» еще одну важную

проблему — проблему меж-

. классной и внутриклассноц

дифференциации. Первыми на-

работками в этом плане поде-

лились педагог школы № 5
Л. М. Бычкова и директор

этой школы В. А. Мурашкина.

— Создание разноуровне-

вых классов позволяет более

плодотворно работать с силь-

ными учениками, — отметила

Л. М. Бычкова, — и слабые
среди равных чувствуют себя

увереннее, смелее отвечают.

А к внутриклассиой дифферен-
циации только подходим — на-

учной базы нет, идем на-

ощупь, полагаясь на собствен-
ное знание учеников, особен-
ности каждого.

Да, проблем в школе много

— состоявшийся разговор еше

раз подчеркнул это. Но он

показал и другое: немало твор-
. чески работающих педагогов,

ищущих оптимальный вариант

работы с детьми, старающихся

дать им максимум знаний.
Разные методики обучения ис-

пользуют они, те, которые

считают наиболее эффектив-
ными.-

— 1 1 это хорошо, — сказала

инспектор гороно Р: Г. Васи-
льченко. — Пусть педагоги

будут разными, будут самими

собой, чтобы стереотипность

действия их не преследовала.

Право выбора учебного пла-

на, пересмотра программы, вы-

бора методики работы — за

учителем. Важно, чтобы каж-

дый имел свое лицо. Тогда и

жизнь наших школ будет ин-

тересной.

Беседу за «круглым сто-

лом» записала

Т. КРЫЛОВА.

В память о русских моряках
В городе на Пене создан

общественный фонд «Памят-
ники российского флота».

Па поступившие в фонд пер-

вые пожертвования решено
создать два памятника рус-

ским морякам, сражавшимся

на Балтике. Один из них бу-
дет воздвигнут в Петербурге,
а второй н финском городе
Котка, близ которого в 1789
году произошло Рочепсальм-

екое сражение между гребны-
ми флотами России н Швеции.
Русские моряки вышли из

сражения победителями, по

потеряли в нем около тысячи

своих товарищей.
Создание памятников пору-

чено творческому коллективу

во главе с Михаилом Анику-
шиным.

(СПб— ТАСС).

Подводная лодка для конкурса в США
Механизм плавания рыб, ко-

торый мог бы стать двигате-

лем подводной мини-лодки,

российские специалисты вос-

произвели в оригинальном

проекте «Флорида». Его раз-

работка завершена в Петер-
бургском' морском техничес-

ком университете. Сотрудники
этого учебного заведения по-

лучили приглашение на, кон-

курс таких субмарин в США.
Необычное шоу состоится

летом будущего года у побе-
режья Флориды неподалеку

от города Бока Ратон. Здесь
в третий раз пройдет водный
парад, организованный прес-

тижным фондом «Пери». Его
обязательное условие учас-
тие подводных кораблей, при-

водимых в движение исключи-

тельно мускульной энергией
человека. Впервые за время

проведения международного

смотра на старт выйдет кон-

струкция русских инженеров и

ученых, применивших гндро-

бпойический принцип обеспече-
ния хода аппарата. Его эки-

паж будет состоять из пилота

и гребца, имеющих легководо-

лазное снаряжение.

Как сообщил корреспонден-

ту СПб —ТАСС ректор уни-

верситета профессор Дмитрий
Ростовцев, в их техническом
проекте использованы решения,

апробированные в свое время

при выполнении заказов Воен-
но-Морского флота. Конверсия
сняла гриф «секретно» со мно-

гих «ноу-хаут», чем и восполь-

зовались авторы проекта, пред-

ложившие двигатель, который
по форме — хвост дельфина.

J1. ФРОЛОВ,
корр. СПб — ТАСС.

Французы просыпаются
по сигналу „Ракеты"

Наибольшим спросом у фран-
цузов пользуются будильники
«Ракета» А/О «Петродворцо-
вый часовой завод». Эти изящ-

ные приборы с двумя колоко-

льчиками в стиле «ретро»

мгновенно раскупаются по ме-

ре их поступления в магазины

Франции. А стоят они здесь

дороже, чем на родине.

Охотно покупают во Фран-
ции и приборы времени с мар-

кой «ПЧЗ», предназначенные

для людей е ослабленным зре-

нием, а также карманные часы

с откидной крышкой. Подпи-
сан договор на срочную пос-

тавку дополнительной партии

этих изделий, сообщил только

что вернувшийся из загранко-

мандировки директор внешне-

торговой фирмы объединения
В. М. Лодягин.

1 1 еще об одном факте' рас-

сказал Владимир Михайлович.
Будучи в городе Безансоне -

центре часовой промышленно-

сти Франции, он увидел н ме-

стном магазине часы е надпи-

сью «Ракета» на циферблате.
Оказалось, это подделка: у

петродворцовых «ракетчиков»

появились эпигоны.

М. ФРИДМАН,
корр. СПб — ТАСС.

„Барышне"
нравятся книги

о море
.Молодой переводчице Ека-

терине Доброхотовой приш-

лось стать лучшим в России
знатоком морских терминов

британского военно-морского

флота. Иначе она вряд ли мо-

гла рассчитывать па успех,

взявшись за перевод десяти-

томного приключенческого ро-

мана «Мичман Хорнблауэр»,
написанного английским исто-

риком и литератором Сесилом
Скоттом Форестером. Увлека-
тельнейшее жизнеописание из

эпохи великих сражений на

море, а главным героем кото-

рого угадывается образ адми-

рала Нельсона, впервые пере-

водится на русский язык по

заказу петербургского литера-

турно-художественного жур-

нала «Барышня».

— Мы хотим предложить

молодым читателям целую

библиотеку книг, дающих бога-

тую пищу для ума и сердца.

—• говорит главный редактор

журнала Александр Толстиков.

— Наш журнал, как и все его

собратья, живет трудно, ре-

шая головоломку — как вы-

жить в наши непростые вре-

мена. II, может быть, мы бы

уже закрылись, если бы не чи-

тательская почта. Она убеди-
ла нас, что журнал нужен в

непростом деле воспитания

чувств, причем не только де-

вочкам, находящимся на поро-

ге юности. Нам пишут п моло-

дые мужчины, которые просят

у пас совета, делятся сокро-

венным.

С помошыо раздела «Почто-
вый голубь» журнал помогает

родственным душам в разных

городах и странах найти друг

друга, вступить в переписку.

При поддержке американской
организации «От сердца к

сердцу» редакция «Барышни»
задумала издать книжку «Поч-
товый голубь», распространив

ее по всему миру.

О. СПРДОБОЛЬСКИЙ,
корр. СПб— ТАСС.

Анне СЕРГЕЕВОЙ
и Игорю ПИСЬМЕННОМУ
Поздравляем с бракосочета-

нием. Желаем вам любви,
дружбы, верности на всю ва-

шу жизнь,

Коллектив сотрудников

школы № 10.

Гшеневидешю!

ПОКАЗЫВАЕТ МОСКВА
СРЕДА, 28 ОКТЯБРЯ

6.00, 9.00, 12.00, 15.00, 18.00,
21.00 — Новости. 6.20 — Гим-
настика. 6.30 — «Утро». . 8.45
— Фирма гарантирует. 9.20,
19.10 — «Богатые тоже пла-

чут». 10.50 — Музыкальный
клуб. 11.30 — «Паломники».
12.20 — «Двенадцать стульев».

2-я серия. 13.25 — Худ. фильм
«Анна Лииса». (Финляндия).
15,25 Телемикст. 16.15 —

«Уолт Дисней представляет...»

17.05 — Концерт для детей-
енрот. 18.25 Вечер, телеви-

дения Турции. 19.00 — Г. Сви-
ридов — «Маленький трип-

тих». 19.55 — Футбол. Отбо-
рочный матч чемпионата мира.
Сборная России — сборная
Люксембурга. 20.50 — «Спо-
койной ночи, малыши!» 21.40
—• Репортаж ни о чем. 21.50
— Худ. фильм «Разбросанная
постель». 23.20 — «Веди».

КАНАЛ «РОССИЯ»
8.00, 14.00, 20.00, 23.00

Вести. 8.25 — Время деловых
людей. 8.55 — Деловой круг.

9.50 — Золотая шпора. 10.20
— Мульти-пульти. 10.30 —

«Фортуна». 12.00, 20.50 —

«Санта-Барбара». 12.50
«Гармония земли и воды». 1 3 .05
— Мегаполис. 13.40 — Кре-
стьянский вопрос. 14.20. 23.45
— Из зала Конституционного
суда России. 16.00 — Бизнес:
новые имена. 16.15 — «Терми-
нал». 16.45 — Трансросэфир.
17.45 — Христианская програм-

ма. 18.15 — Параллельные ми-
ры. 19.00 — Оппозиция. 20.20
— Сам себе режиссер. 21.40 —

Камера исследует прошлое,

ПОКАЗЫВАЕТ
САН КТ ПЕТЕРБУРГ

СРЕДА, 28 ОКТЯБРЯ

7.40, 16.30, 17.35 — .Мульт-
фильмы. 7.50, 15.35 — Док.
фильмы. 8.45 — «Поп-магазим».
9.00 — «Под крышами Петер-
бурга». Л-0.00 - Фильм -кон-

церт. 11.35 — Исторический
альманах. 12.20 — «Камер-
тон». 13.25 — Никколо.. Па-
ганини». 14.35 — Худ. фильм
«Ральф, здравствуй!» 15.00 —

Песни Г.. Бнкташева. 15.10 —

Осенние мелодии. 16.50 — В
помощь школе. 17.45 Щ- «Зо-
лотая рыбка». 18.00 — «Же-
лание, схваченное за хвост».

Пьеса П. Пикассо. 19.00 —

«Болвшон фестиваль». 19.15 —

Акцент. 19.30 — Док. фильм.
19.50 ТО «Вертикаль».
20.45 - Спорт. 21.00 — Док.
фильм. 21.35 — «600 секунд».

21.55 ^Никколо Паганини».

Куплю однокомнатную или

двухкомнатную квартиру в

Сланцах, Лучках. Телефон:
74-127.

3—1

СРСУ СПЗ «СЛАНЦЫ»

требуются

КВАЛИФ И Ц И Р О-
ВАННЫЕ БЕТОНЩИ-
КИ 3—4 разрядов. Зара-
ботная плата свыше 6
тысяч рублей в месяц.

Справки по телефону
51-538.

2-1

СЛАНЦЕВСКОМУ
ЛЕСОКОМБИНАТУ

срочно требуются
СТОРОЖА,
ТОКАРЬ ПО МЕТАЛЛУ,
ЖЕСТЯНЩИК или учек^М

жестянщика,

КОЧЕГАРЫ,
ВОДИТЕЛИ категорий «Д»

и «Е»,
СТОЛЯРЫ 4— 5-х разрядов.

3-1

ПРЕДПРИЯТИЮ

«БРИГ»

1 ребуется

КВАЛИФИЦИРОВАН-
НЫЙ ЗАКРОЙЩИК
мужской одежды.

Справки по телефону
41-469.

2—1

СЛАНЦЕВСКИЙ
ДЕРЕВООБРАБА-

ТЫВАЮЩИЙ
КОМБИНАТ

«РУБИН»

приглашает

на работу

ЭЛЕКТРОМОНТЕРОВ,
РАБОЧИХ по дробле-

нию отходов.

2—1

Жильцы дома ,\s 10 по ул.

Баранова выражают искреннее

соболезнование родным и близ-
ким в связи со смертью ЛЕУ-
ТО Иосифа Антоновича.

Выражаем глубокое собо
лезнование родным и близким
но поводу смерти ЕГОРОВА
Петра Федотовича.

Коллектив участка МДО
шахты «Ленинградская»^^
Коллектив школы Л"» 5 выра-

жает искреннее соболезнова-
ние ' Антонине Яковлевне Псд-
рацг по поводу смерти мужа.

Сердечно благодарим кол-

лектив ЦКД СПЗ «Сланцы»,
друзей н знакомых, оказавших

помощь в похоронах дорогого

и любимого сына .и брата Ар-
хипова Павла Петровича.

Родные.

Благодарим коллективы ТОО
«Сурэн», грузового автопред-

приятня, родных н близких II

лично Демина, Батуревичаус**?*
Федосеева и Монйча, а также

всех, кто принял участие в по-

хоронах нашего дорогого Шут-
рова Владимира Степановича.

Мама, папа, жена, дочери.

Сердечно благодарим коллек-

тив базы торга, знакомых,

близких, "оказавших помощь в

похоронах п разделивших с

нами горечь утраты дорогого

сына, брата Статьева Алексан-
дра Гордеевича.

Мать, брат, племянники.

Благодарим коллектив «Теп-
ловых сетей», родных, близк их^,

соседей, друзей, лично С.
Желязкова, всех, кто принял

участие в похоронах нашего до-

рогого, всеми любимого мужа,

папочки п дедушки Педранга
Александра Г енриховича.

Жена, сыновья, внучки,

родственники.

Выражаем сердечную благо-
дарность коллективам ТЭЦ
смены «А» и котельного цеха

СПЗ «Сланцы», «Союзпечати»,
завода «Полимер», родным,

близким, знакомым, соседям,

друзьям, всем, кто прин;ц

участие в похоронах наш.#
дорогого, любимого мужа, 'от
на. дедушки Чумарова Атта-
.нура.

Жена, дочери, зять, внук.
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